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Wer will das Schloss, in dem
Carla Bruni ihre Kindheit ver-
bracht hat, kaufen? Wer will
seinen Urlaub auf der privaten
Insel von David Copperfield
auf den Bahamas verbringen?
Die noch junge Luxemburger
Firma property4east verkauft
diese Trdume - an Leute, die
das Geld haben, um sie sich
leisten zu k&nnen.

,Property4east ist ein internatio-
nales Netzwerk von Immobilien-
maklern, die einzigartige und lu-
xuriose Wohnimmobilien fiir
eine Auswahl an Investoren in
Russland, Osteuropa und dem
Nahen Osten anbieten“, schreibt
die Firma iiber sich selbst.

,,Wir betreiben eine Plattform,
um Werbung zu machen, so
Ignace Meuwissen von proper-
ty4east ganz niichtern gegeniiber
dem Tageblatt. ,Aber nur fiir
richtig reiche Leute.“ Und genau
diese Kontakte zu einer Anzahl
von {iberdurchschnittlich wohl-
habenden Menschen sind das
eigentliche Grundkapital der Fir-
ma.

Die vor zwei Monaten gegriin-
dete Firma ist in zwei Tétigkeits-
bereiche aufgeteilt: erstens die
Webseite und zweitens das ge-
zielte Bedienen der exklusiven
Kundschaft. Wéahrend der Belgier
Ignace Meuwissen zustidndig fiir
ein Dutzend russischer Kunden
ist, verwaltet seine Kollegin,
Naomi El Haimer, die Wiinsche
ihrer Kontakte in der arabischen
Welt.

Uber die Webseite von proper-
ty4east konnen andere Immobi-
lienfirmen ihre exklusiven Ob-
jekte vermarkten. Wollen sie,
dass ihr Verkaufsobjekt einfach
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in die Liste aufgenommen wird,
dann kostet das 480 Euro im Jahr.
Wollen sie jedoch, dass ihr Ob-
jekt am prominentesten auf der
Homepage steht, dann kostet das
1.000 Euro pro Tag.

Im Gegenzug fiir die festen
,Werbe-Preise“ erhilt das Lu-
xemburger Unternehmen keine
Kommission, wenn die Immobi-
lien verkauft werden. Dennoch
rechnet propertydeast allein
dank der festen Preise mit einem
Jahresumsatz von 600.000 Euro.
Man habe bereits 30 bis 40 Kun-
den, ,die ihre Objekte iiber uns
vermarkten®, so Meuwissen.

Das Portfolio von Immobilien,
die auf der Webseite zur Miete
oder zum Verkauf angeboten
werden, besteht aus
120 Objekten. ,,Davon
sind 20 wirklich exklu-
siv¥, so Meuwissen.
Das billigste Gebdude
kostet eine Million
Euro. Das ehemalige
Schloss von Carla Bru-
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ni ist fiir 19 Millionen zu haben.
Die Miete fiir die Insel von David
Copperfield auf den Bahamas
kostet 50.000 Euro pro Tag.

Um die Zielkundschaft errei-
chen zu konnen, ist die Webseite
dreisprachig: Englisch, Arabisch
und Russisch.

Extra Werbung, um die Websei-
te bekannt zu machen, sei nicht
notwendig, so der Belgier. Das
erledige sich von selbst. ,Jeder
will Carla Brunis Schloss und die
Insel von David Copperfield se-
hen.“

Auch wenn die Firma selber
noch sehr jung ist, ihr Geschéft
ist es nicht. ,Ich bin schon lange
auf dem Immobilienmarkt tatig,
wo ich Gebdaude fiir reiche Leute
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kaufte“, so Ignace Meuwissen.
Auch die Webseite gebe es bereits
seit ldngerer Zeit — allerdings sei
sie vorher von einer anderen Fir-

chen und beriihmten Personlich-
keiten zu kaufen. Die meisten
von ihnen besitzen fiinf bis sie-
ben verschiedene Liegenschaf-

ma  betrieben ten.“  Zudem
worden und nur liebten sie es,
mit  Passwort ' i Schlosser, Jach-
zugéanglich ge- ,, Dle relChen RUSSQH ten und Jets zu
wesen. mogen AN kaufen. Und er

Und die vor- o selber komme
gestellten _Im- Immobilien von gut mit_ihnen
mobilien finden . ar, denn er
ihre Kéufer. Vor rEIChEH Und kenne ihre
kurzem  habe b h t Mentalitit. So
property4east eru m SI . werde beispiels-
PR Personlichkeiten — ese oo, e
novs et Zu kaufen Dincniors o
tem Opernge- lgnace Meuwissen die Gesellschaft
bdude, fir 6,7 bisher noch
Millionen Euro nicht in ihrem
an den Mann Portfolio. ,,Die

gebracht, erzéhlt Meuwissen. Ein
Badeort mit Privatstrand in Ma-
rokko, La Perla Private Beach
Resort, wurde fiir elf Millionen
Euro von einer Investmentgrup-
pe aus dem Nahen Osten iiber-
nommen.

Neben dem Betreiben
der Webseite kiim-
mern sich die welt-
weit 13 Mitarbeiter
von property4east um
die Wiinsche ihrer
Stammkundschaft.
,Die sagen mir, was
fiir eine Art von Ge-
bdude sie in welcher
Stadt oder Strale
wollen. Dann mache
ich mich auf die Su-
che, gehe wihrend
sechs Monaten po-
tenziell interessante
Objekte besichtigen
und erstatte dem
Kunden regelméRig Bericht“, so
Meuwissen. Fiir diesen Dienst er-
hédlt das Unternehmen dann
50.000 bis 75.000 Euro.

Um wen es sich bei den Kun-
den genau handelt, wollte Meu-
wissen nicht sagen. ,,Wir kennen
die Leute gut, aber wir reden
nicht iiber sie.“ Woher er sie
kennt, wollte er ebenfalls nicht
mitteilen. ,Es ist eine Kkleine
Welt“, meinte er nur. Und die
Kunden selbst legen hdochsten
Wert auf Diskretion. Auch wer
genau hinter der Firma steckt,
wollte er nicht sagen. Es handle
sich um eine Investorengruppe,
bemerkte er nur.

Ignace Meuwissen ist jedenfalls
héchst zufrieden mit seinen Kun-
den. ,,Die reichen Russen mdgen
es, Immobilien von anderen rei-

Russen wollen nur in einigen
Stiddten, namentlich Paris, Lon-
don und Moskau, wohnen.“
Dementsprechend unterhélt pro-
perty4east auch ein kleines Biiro
in London.

Neuerdings wiirde die Firma je-
doch auch von Privatbanken aus
Luxemburg kontaktiert, die im
Namen ihrer Kunden exklusive
Immobilien verkaufen wollen, so
Meuwissen. ,Die wissen, dass
wir gute Kunden haben.

In Zukunft soll das Geschift
weiter ausgebaut werden. ,Wir
iiberlegen, ob wir auch gewerbli-
che Immobilien anbieten sollen®,
so Meuwissen.
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